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“上次来的时候 4个低温充氮浅圆仓
还在建设，今年都已经入库 18262 吨小
麦了呢！”想到金灿灿的麦粒，息县宏
升粮食制品有限责任公司董事长潘道荣
的心里都是满足。

她在领奖台上接过“2022年度优秀
供应合作伙伴”证书的心情，似乎和 7
个月前领“2021年度茅台优秀供应合作
伙伴”证书时并无太大的差别。但是她
内心清楚，这 7个月不管于她，还是于

公司，变化巨大。
这 是 成 为 茅 台 供 应 商 的 第 三 年 。

2017年，茅台集团与河南省人民政府达
成 《有 机 小 麦 基 地 战 略 合 作 框 架 协
议》。经过近两年的精心筹备，2019年 9
月，息县宏升粮食制品有限责任公司成
功中标茅台供应商。

从那时起，淮河边上生长的弱筋小
麦，搭上了息县宏升的“东风”，来到湿润
的西南河谷，化作茅台酒里的一抹香气。

在河南息县县委、县政府的大力支
持下，宏升公司先后投资近 2亿元建成
标准粮仓，总仓容 27万吨，供应茅台的
小麦合格率达到 100%。同时，与河南省
农科院、信阳市农科院深度合作，在弱
筋小麦品种繁育上持续开发新品种。

“会上，茅台集团特意表扬了息县
宏升。”潘道荣脸上的笑容愈发灿烂。
这样的荣耀已经不再局限于个人或者是
公司，而是对她热爱的土地的嘉奖。

在她心里，质量是生命之魂，对
每一粒小麦都严格把控，才能和茅台
酒相匹配。为了减少运输对小麦品质
的影响，息县宏升专门在遵义购置土
地，新建高标准中转仓，预计明年 5月
之前建成。和中转仓一同建成的，还
有 1000 亩用于小麦品种繁育的高标准
智慧农业基地。

“质量是生命之魂，茅台把对第一
车间的要求摆在首位，我们把这份责
任 注 入 宏 升 的 文 化 之 魄 ， 跟 着 茅 台
走，才不会掉队。”潘道荣说，“未来
我们继续用匠人之心种出好麦，终身
做好‘茅台人’。”

从赤水河畔，潘道荣领的那两张荣
誉证书，藏着付出、匠心、责任、信仰，跟
着她，回到了茅台酒里小麦的故乡。

息县宏升粮食制品有限责任公司

一粒小麦获得两张证书
徐思雨

与茅台共奋进
——茅台集团2023年度采购与供应链大会侧记

周清

一瓶酒，可以“酿”出多少惊喜？
10 月 27 日，茅台集团 2023 年度采

购与供应链大会上，多家供应商促膝长
谈，听他们讲述与茅台的故事。

仁怀爽净、珠海龙狮瓶盖、贵州红
官窑、湄潭栗香农产品购销公司、贵州
百世佳包装股份有限公司……多年之
前，很多名字都还没有诞生。

2002年，张占俊带着 6名工人，挽
着袖子站在脚手架上，给茅台集团办公
大楼刷外墙漆。后来，就有了仁怀市爽
净综合服务有限责任公司。

高粱、小麦之外，茅台酿酒还需要谷
壳，拌入酒醅中，增加疏松度，调节酒糟水
分。湄潭栗香农产品购销公司就此而来。

2015年，湖南华联瓷业股份有限公
司成为茅台集团供应商，全资成立贵州
红官窑陶瓷有限公司，服务茅台集团。

——从无到有，一批企业因茅台而生。
本次采购与供应链大会上，茅台集

团还透露，已对标国际、国家、行业领
域标准，分类制定物资类、工程类、服
务类、设备类供应商准入标准 17项。重
点对关键物资建立涵盖供应商准入、技
术、质量和验收等在内的“茅台标准”
12 项，其中“高粱”“小麦”等 10 项、

“陶瓷制品”“玻璃制品”等 9项达到业
内领先。

从零起步的湄潭栗香农产品购销公
司，在这样的质量标准下“修炼”，短
短几年跃升为行业标杆。

为达到交付标准，栗香农产品购销
公司购买设备，给谷壳去杂质、扬灰，
建设专用仓库，甚至配备专用车队。

过了茅台的质量关，不少白酒企业
纷纷找上门，签订谷壳供应合同，总经
理罗开勇自己也有些意外，“一粒谷壳
还能做出6000万的产值。”

——由小到大，一批企业因茅台而兴。
当天，张占俊又一次从茅台集团捧

回“年度优秀供应合作伙伴”的奖杯。
下了领奖台，和笔者谈起 20 年的

成 长 。 这 个 曾 经 为 茅 台 服 务 的 小 团
队，已经变为拥有 4500 余名职工的贵
州爽净投资 (集团)有限责任公司。20
年里，爽净向茅台集团输送劳务，还
将业务延伸至城市环卫、酒店等其他
服务领域。

如今的爽净，年产值近 5 亿元，连
续六年跻身“贵州民营企业百强”。

坐落在“中国陶瓷之都”的湖南华
联瓷业股份有限公司，已于 2021年成功

上市。2021年年报数据显示，公司陶瓷
业务营收达到 12.07亿元。以茅台为代表
的大客户，让公司收入规模、盈利能力
远超行业内竞争对手。

——从弱到强，一批企业因茅台而
壮大。

在成为茅台的供应商之前，中建科
工集团有限公司从未涉足过山地酒库项
目。酒库怕火。为做好项目的消防系
统，项目团队下了一番狠功夫。监测
上，植入分布式光纤线性感温技术，再
加上乙醇气体浓度检测报警系统，给酒
库上了个“双保险”。

1100余人的施工团队，扎进茅台厂区
西边的山腰上，打了一场硬仗。参与其中
的贵州分公司总经理朱涛直呼，“值！以后
我们的业务领域又增加了一个：酒库。”

——从强到优，一批企业因茅台而
成长。

自 2022 年度采购与供应链大会开
始，茅台给所有供应商都发了一份“成
绩单”。分数之外，还附上了整改建
议。湄潭栗香农产品购销公司收到的建
议是：建设水稻基地。

茅台，给自己的供应商一一画像，
助力供应商认清优势，找准短板，倒逼

供应商跟上茅台高质量发展步伐。
为茅台供应酒瓶的贵州宝晶玻璃有

限公司，从茅台的“成绩单”上，找到
了新方向：斥巨资打造智能仓库数字平
台，实现对每一件玻璃制品从生产日
期、入仓库的位置、调用的去处和质检
的数据形成完整的数据线，以解决信
息、供需不对称的问题。

——从优到精，一批企业因茅台而
突破。

把产业链打开来看，有无数与茅台
共同成长的中小企业。再往下看，是温
暖厚重的民生。

距茅台集团 106 公里的汇川区毛石
镇，567户高粱种植户种下 5000亩红缨
子高粱。裹挟着云贵高原瑰丽色彩的赤
水河褪去赤红，高粱就红了，茅台下沙
了，丰收就到了。

2012年以来，茅台集团累计让贵州、
四川、河南等省近百万农户、近 300万人
从茅台产业发展中持续获益。

串 “ 商 ” 成 “ 链 ”， 集 “ 链 ” 成
“圈”，成就了茅台的“飞天”之路。茅
台的酱香，滋养着链条上供应商从无到
有，由小变大，由大变强，由强变优，
由优而精。与茅台共同奋进！

美酒要配美器。陶瓷，历经千年而
不褪色。湖南华联瓷业股份有限公司的
陶瓷，装着茅台佳酿，香飘世界。

2015年，湖南华联瓷业股份有限公司
与茅台集团达成合作，成立全资子公司贵
州红官窑陶瓷有限公司，负责为茅台生肖

酒、酱香系列酒等产品提供陶瓷酒瓶。
多年来，贵州红官窑陶瓷有限公司

在茅台标准之下，不断创新、设计、提
高管理水平，成为茅台集团主要的陶瓷
酒瓶供应商之一。

董事长许君奇说，“我们的车间，

有灵活的机械臂、标准化的陶瓷坯件，
有全球最多的彩釉颜色和日用瓷造型。”

当天，贵州红官窑陶瓷有限公司拿
到茅台集团“2022年度优秀供应合作伙
伴”的奖杯，许君奇告诉笔者，“这一
奖项，我们已经拿了3次。”

在当天下午的包贮材料供应链座谈
会上，湖南华联瓷业和茅台集团签署战
略合作协议。

据介绍，自与茅台开展合作以来，
红官窑对茅台的供应产值平均每年以
25%—30%的增速增长，今年已超过 1.5
亿元。去年 10月，湖南华联瓷业股份有
限公司成功上市。

许君奇说，“服务茅台，给我们的
瓷瓶销售打开了更广阔的市场。”据中
国陶瓷工业协会统计，2010年以来，湖
南华联瓷业日用陶瓷出口规模连续 10多
年在国内同行业中排名第一。

贵州红官窑陶瓷有限公司

为美酒配上美器
支太檾

贵州爽净投资（集团）有限责任公司
为茅台提供劳务派遣服务。10月 27日，采
购与供应链大会上，集团党委书记、董事
长张占俊走上领奖台，领取“2022年度优
秀供应合作伙伴”奖项时喜笑颜开。这已
不是爽净集团第一次获得这一奖项。

从最初的 7人创业团队，发展到累计
创造 1万多就业岗位，爽净已经走过了 20

个年头。回顾 20年发展历程，张占俊感叹
地说，“是茅台给了爽净成长的动力。”

2002年，公司初立，张占俊接到来
自茅台的第一单，“我带着 6名工人，给
茅台集团办公大楼刷外墙漆。”爽净集
团和茅台的缘分由此开始。

教师出身的张占俊，深知教育培训
是提升员工素质的重要途径。从公司成

立的那天起，他就把培训放到重中之重
的位置上。

“一直以来，我们都对标茅台，以
‘特别能吃苦、特别能胜任、特别能奉
献’为准则，学技能、学工匠，提升综
合能力。”张占俊说。

2018 年开始，爽净集团在与茅台的
合作中，开启了季节工的新型用工模式，

其中大学生占多数。如今，爽净集团为茅
台集团提供服务的员工累计达万人。

再次拿到奖杯，张占俊依然激动，
“爽净是员工成长的摇篮，茅台是匠人
腾飞的沃土。”

爽净见证了茅台的发展，而今，茅
台集团进入高质强业期，爽净集团对标
提出建设“工匠爽净”“绿色爽净”“数
字爽净”“红色爽净”，服务茅台“五
线”发展。

多年来，爽净集团坚持邀请中国质
量协会专家，为爽净在茅台厂区的劳务
服务量身建立国际质量管理体系、职业
健康安全管理体系、环境管理体系，实
现茅台生产劳务服务工作的闭环管理。

贵州爽净投资(集团)有限责任公司

按茅台标准开展培训
沈仕卫 徐思雨

从业 21年，严心贵还是第一次
参与这样大规模的协同作战。茅台
集团集结浪潮、网易、中国联通、
银联科技、九州通、用友、贵州银
行等多家公司的 700余名精锐，打
造“i茅台”数字营销APP。

联通负责构建“茅台云”。这
是一个艰巨复杂的系统工程，用户
规模庞大、突发业务流量和稳定性
要求高、涉及的核心系统多、数据
增长速度快。作为基础的云平台，
在技术架构上面临着巨大的挑战。

联通从全集团挑选了 70 余名
技术高手，组建成项目组，严心贵
担任项目经理。

联通在建“云”上，是有实
力的。2016 年，中国联通超前布
局，探索“云原生”。2021 年，联
通云迎来技术、产品、服务、生
态全面升级，云原生技术引领是
一大亮点。

“联通云支撑中国联通集约化
业务系统，创造了承载4亿+用户核
心业务运营、单一集群规模5万+节
点、30万+容器实时调度、30亿次+
日调用量的央企超大规模云原生实
践，是目前全球运营商领域面向数
字 化 转 型 的 最 佳 云 原 生 实 践 标
杆。”严心贵说。

团队成员依然不敢掉以轻心。
大量用户涌入，高频、高额、高密
度的交易，如何才能保证稳定而流
畅的使用体验？

联 通 i 茅 台 项 目 组 采 用 双 引
擎、高可靠超大型分布式处理等先
进架构设计，解决资源高弹性、业
务高可靠、大流量高并发和数据高
增长的问题。

究竟能不能行得通？起初严心
贵也不敢给出肯定答复，决定用

“演习”来做测试。
在 i 茅台上线前，中国联通利

用联通云的全国资源优势，在 31个
省份部署压测云服务器，模拟大业
务并发，不断优化调整。

试 运 行 首 日 ， 逾 229 万 人 、
622 万人次参与预约申购，瞬时活
跃并发高达 160 万人。可喜的是，
他们打造的“茅台云”经受住了考
验，“平台平稳运行，预约申购顺
利开展。”

茅台集团给联通的年度履约考
核评价成绩单上，打出 97 分，评
为年度优秀供应合作伙伴。

得知中国联通参与 i 茅台的建
设，来找严心贵探讨云计算技术的
人越来越多，严心贵明白，“这是因
为 i茅台项目验证了我们的实力。”

中国联通

“云原生”保障
i茅台每一次预约申购

周清

茅台集团往西的山腰上，中建
科工集团有限公司承建的“十三
五”中华片区酒库续建项目正在收
尾，预计 11月底全部建成交付。

贵州分公司总经理朱涛长舒
了 一 口 气 ，“ 这 场 硬 仗 终 于 要 收
尾了。”

2021年 10月，中建科工集团成
为茅台集团工程类供应商，承建 15
栋约 11万平方米的酒库。在山地建
酒库，是中建科工集团从未承接过
的项目。

在业主组织的项目团队见面会
上，茅台集团提出的第一个要求
是，项目建造沿用之前的酒库建筑
参数，外形上不作改动。

追问之下，朱涛和项目团队才
明白其中深意，“窗户开大点，会
不会加速酒体老熟？层高改高点，
会不会因空气增加影响微生物发
酵？业主方不希望因这些改动给酒
体质量带来不确定因素，茅台酒要
的是崇本守道，坚守工艺。”

茅台集团在细微处都如此执
着，朱涛和项目团队决定更加谨
慎以待，精益建造，“酒库，最怕
的是火。我们在消防系统上下了
大功夫。”

管道材料上，用不锈钢替代常
规的镀锌钢管。“不锈钢耐空气、
蒸汽、水等弱腐蚀介质，使用寿命
长，原本多用来制作餐具。”朱涛
说，用不锈钢做消防管道，在全国
都罕见。

项目采购团队跑了不少地方，
才在上海找到合适的供应商，“下

单的时候，对方也惊讶了，这相当
于他们几年的订单量。”

火灾监测方面，中建科工集团
给酒库植入的是分布式光纤线性感
温技术。朱涛告诉笔者，“这是近
年来发展起来的一种实时、在线、
多点温度传感技术。光纤既是传感
器又是信号传输通道，它本身不带
电、抗射频和电磁干扰，防燃、防
爆、抗腐蚀等，能在有害的环境中
安全运行，在很多高温、高热等恶
劣环境下具有特殊优势，广泛应用
于重要场所的火灾监测。”

酒库内还布置了乙醇气体浓度
检测报警系统，安装了四波段红紫
外复合火焰探测器，给酒库上了

“双保险”。中建科工集团的自评
是，“把防火做到了极致，连灯具
都是防爆灯具，最大可能避免因电
气火花引发消防问题。”

中建科工集团的建设团队重新
认识了茅台，空气里的微生物才是
酿酒的核心参与者，“所以我们在
施工中尽量不影响空气质量。”

在项目建设中，项目管理团队
按照“科学施工、安全施工、绿色
施工”标准要求，在工地上配备了
新能源洒水车、雾炮机、喷淋系统
等一系列绿色施工设施，在裸土区
域覆盖安全绿网，通过扬尘检测系
统实时监测扬尘情况，“PM2.5必须
严格控制在 75 微克／立方米的优
良标准以内。”

拿到茅台集团“2022年度优秀
供应合作伙伴”，朱涛感慨，“这场
硬仗打得值！”

中建科工集团

山地建酒库
这场硬仗打得值

周清

怎么也没想到，登上茅台采购
与供应链大会领奖台的贵州锋山水
科技有限公司总经理王仪锋，竟然
是个“90后”。

“我是福建人，15 岁就随老乡
来贵州打工，学做生意，做梦都没
想到会成为茅台集团的供应商。”
王仪锋 2014年创办贵州锋山水科技
有限公司，2016年就拿到了茅台集
团的订单，从 100 多万元的业务，
做到每年2000多万元的体量。

贵州锋山水公司主要为茅台供
应不锈钢生产工具。王仪锋回忆
说，“和茅台的缘分来得很意外。”

2016 年，王仪锋在网络平台
刷到茅台集团的一条公开招投标
信息，“是关于五金配件、不锈钢
用具的。”他抱着试一试的心理，
按招投标规定的步骤向茅台投了
标书。

没想到居然中标了，由此开启
与茅台集团合作的历程。为更好地

服务于茅台集团，公司专门在仁怀
成立办事处，派一支专业团队入
驻。

茅台的订单，给我们带来了更
多企业订单。国台酒、山花牛奶、
康师傅贵州基地、可口可乐贵州基
地、益佰制药等也是贵州锋山水的
服务对象。这其中，茅台订单占公
司业务量的60%左右。

王仪锋坦率地告诉笔者，“好
多企业一听我们是茅台的供应商，
又对锋山水多了几分信任。”他也
试 着 问 过 对 方 ， 得 到 的 答 案 是 ，

“能过茅台的质量关，那锋山水在
质量和服务上肯定是过硬的。”

长期和茅台打交道，王仪锋在
一次又一次的产品交付中，充分认
识了茅台标准、茅台品质，“市场
信任茅台标准、茅台品质，连带着
给我们锋山水也贴上了‘信得过’
标签，感觉是茅台给我们发了一张
市场‘通行证’。”

贵州锋山水科技有限公司

茅台给我们带来了
更多企业订单

沈仕卫

茅台优秀供应商代表发言。 邓刚 摄

链长与供应商交流座谈，共话如何打造茅台现代化供应链体系。 邓刚 摄 茅台优秀供应商代表发言。 邓刚 摄


